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Do USA zacal dovazet
mineradalku. Prvni varka zmrzla,
ted’ Americanim prodava
slivovici

AMERICKY SPECIAL #23: Do Ameriky nejprve dovazel znamé
mineralni vody Mattoni, od nealkoholickych napoja ale presel

k ostiejSimu pitivu. Robert Bokuvka pusobi jako obchodni
zastupce spoleénosti Rudolf Jelinek pro stfedozapad USA a
Floridu. Slivovice a dalsi destilaty od vizovické firmy se prodavaji i
v Ceské restauraci Cafe Prague v Chicagu, kde jsme s Robertem
Bokuvkou probrali, jak se dafi ¢eskym produktim na americkém
trhu, kdo je nejéastéji kupuje i co je cilem do budoucna.

Cafe Prague podle Bok(ivky navitévuje hodné Cech( a Slovakd(, ktefi
zde delaji mnoho rodinnych oslav. Pripit si mohou i palenkou od
Rudolfa Jelinka. ,Zakaznici tadvy mohou dostat cely nas sortiment,
Jjako je pétileta a desetileta slivovice, hruskovice, merunkovice a takée
slivovice ochucena medem,“vyjmenovava Boklvka.



Bez zdravotniho pojisténi nemuzete fungovat

BokUvka navstivil Ameriku poprve v 90, letech. ,,Rodina moji
manZelky, ktera z poloviny pochazi z Polska, se prestéhovala do USA
uZ drive. Prijel jsem na navstévu a rozhod/ jsem se zustat, protoZe
Jjsem videl, ze je moznost, abych tu néco délal,”vzpomina.
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Amerika podle jeho nazoru nabizi obrovské moznosti bez byrokracie.
A na kazdem kroku je citit pozitivita,“wvyzdvihuje. Oproti Evropé je ale
véechno hodné daleko” a hodné lidi, véetné Cechdl podle Boklvky
zapasi se zdravotnim pojisténim, bez kterého ,nemuzete fungovat,
ale které je hodné drahé”.

| kvali nému se fada téch, ktefi prisli do Ameriky v 90. letech, rozhodla
vratit zpatky do Evropy. ,V roce 2000 bylo v Chicagu a okoli zhruba 25
ceskych a slovenskych restauraci. Momentalné jsou tu tri,” fika.

Prvni naklad dorazil Gplné zmrzly

Pracovat pro Mattoni zacal diky Svagrovi v Cesku, ktery mél kontakt
na exportniho reditele. ,Domiuvili jsme se, Ze bychom to mohli zkusit
a zacali jsme dovazet do Ameriky,” uvadi Boklvka. Protoze ale neméli
zkusenosti, zacatky se neobesly bez zadrheld. ,Prvni kontejner jsme
poslali v Fijnu, kdy bylo v Cesku jesté hezky. Do USA dorazil za sest az
osm tydnd, a to uz tu byly obrovské mrazy. TakZe kdyZ jsme otevreli
prvni kontejner, vypadly na nas kostky ledu,”sméje se Boklvka.

Americane ale paradoxné ceskou mineralni vodu moc nekupuji. ,Je
to wilozené produkt pro etnicky trh. Cesi, Slovdci a Polaci tu maji své
obchody a na zakladé toho jsme se prosadili,” pfiblizuje Boklvka
situaci na americkém trhu. ,Americ¢ané to zkusi, ale gré drzi
mineralni voda San Pellegrino a francouzsky Perrier.”



Mattoni tak méla nejvétsi uspéch v Chicagu a okoli, kde Zije pocetna
ceska komunita. ,Zkouseli jsme také Floridu, kam se néco vyvezlo, ale
nebylo to Zadné velké mnoZstvi,”fika Boklvka.

Dobfre se prodava i kosher slivovice

Od nealkoholickych napoji Robert Boklvka presel k tém
alkoholickym. Dnes pracuje jako obchodni zastupce pro vizovickou
firmu Rudolf Jelinek. S jejimi destilaty se potkaval uz od détstvi.
LJezdili jsme se ségrou na prazdniny do Unicova u Olomouce. Déda
mél vzdy ve spajzce slivovici v té ikonické lahvi s modro-&ervenymi
svestkami. \\'Gechny prichody, odchody a oslavy zacinaly a koncily
slivovici,*vzpomina Boklvka.

V Americe se firma hodné orientuje na ¢eskoslovenské a polské
komunity. ,Mame ale také Fernet Amaro a jiné produkty, které jsou
uréené pro vseobecny trh, a diky nim se prosazujeme i u Americand,”
uvadi Bokavka. , Stiibrna kosher slivovice se strasné dobre prodava

v New Yorku a New Jersey, kde je obrovska Zidovska komunita.”

Klasicka slivovice je podle Boklvky pro Americ¢any silng, i proto firma
vyrabi slivovici s medem, ktera je slabsi a ,ma u Americana velice
dobry ohlas”. ,Nejpopularnéjsi je klasicka pétileta slivovice, to je
ikona. Zacala se dovaZzet v roce 1934 hned po prohibici a od té doby je
porad na trhu,”“fika Bokavka.

Dodavame do 6000 obchodu

Ceské produkty se do povédomi Ameri¢ant snazi dostat
ochutnavkami v obchodnich sitich nebo reklamami v radiich a
casopisech. ,Hodné se také ucastnime ruznych festivald, se kterymi
se po covidu roztrhl pytel,” popisuje Boklvka, jakym zplsobem o
sobé Rudolf Jelinek dava v Americe vedét.

Celkové dodava Rudolf Jelinek své produkty do zhruba Sesti tisic
obchodid po celé Americe. ,Jsme v téch hlavnich retézcich, jako je
Total Wine a Spec’s,”uvadi Boklvka s tim, Ze za rok prodaji nékolik
kontejneru a poptavka po vizovickych destilatech roste.

BokUvka ma ale ambicidoznéjsi cile. ,,Chtél bych dosahnout toho, Ze by
se néjaky nas wrobek prosadil upiné vsude — byl by v kazdém baru a
v kaZdem obchodé,“li¢i své plany do budoucna. Velké nadéje vklada
do Fernetu. ,Je velice oblibeny u barmant, mame vybornou cenu a
uz se prodava v retézcich. Dal by se prodavat skoro vsude,” uzavira
Bokdvka.

Cely rozhovor ve videu a podcastu.



